
Sådan kom jeg i 
gang med kun en 
lille investering

• Overskriften burde nok hedde ”vi” 
– gennemgående for vores setup 
er netop, at vi er to!



Inden jeg 
begynder….



Disposition 

• Kort præsentation af mig og Nybroh ApS.

• Take-home message!

• 4 betingelser inden opstart.

• Tidslinje for Nybroh ApS.

• Hvorfor udvide?

• Hvad så nu?

• Take-home message.

• Tak, fordi I gad at lytte.



Hvem er jeg og virksomheden?

• Mathias Broholm, 33 år. Nedlagt landbrug ved Gærum, udenfor 
Frederikshavn. Aktiv i GIF og passioneret Brøndby tilhænger. 

• STX student 2008, Agrarøkonom 2016, AU i Ledelse og Organisation 
2019.

• Nybroh ApS i 2018 sammen med Christian Nygaard.

• Beliggende i Nordjylland.

• 1.600 søer med salg af 7kgs grise.



• DU skal lede din virksomhed.

• Tænk kreativt, når du skal etableres 
eller udvide. Verden er omskiftelig.

• Hav en strategi.

TAKE-HOME MESSAGE



4 betingelser 
inden opstart
1. Opbakning fra 

hjemmefronten.

2. Økonomisk 
ansvarlig plan.

3. Aftager på plads til 
7kgs grise.

4. Den rette mand til 
at lede på daglig 
basis.



Tidslinje for Nybroh ApS 
2018 

2018 Februar – laaaaange (og mange) samtaler.

2018 Juli – opstart Nybroh ApS.

2018 August – indkøb af de første polte.

2019 Februar – første salg af pattegrise.

2021 Januar – indkøb af polte på ejendom nr. 2.

2021 Juli – første salg af pattegrise på 
ejendom nr. 2.



Hvorfor udvide?

• Udvikling fremfor afvikling.

• Hjerteblod – plads til flere 
ansatte.

• Personlighed –
iværksætteri.



Hvad så nu?

• Drift.

• Organisationsudvikling – herunder 
opstart af bestyrelsesarbejde.

• Udvikling af kompetencer internt i 
Nybroh ApS.

• Fortsat udvikling af vores strategi –
opportunister.



• DU skal lede din virksomhed.

• Tænk kreativt, når du skal etableres 
eller udvide. Verden er omskiftelig.

• Hav en strategi.

TAKE-HOME MESSAGE



TAK, fordi I gad 
lytte….


